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今天 晴到多云 午后局部地区阴有阵雨或雷雨 白天最高气温37℃~39℃ 明天 晴到多云 午后局部地区阴有阵雨或雷雨 早晨最低气温27℃~28℃

卖梨缘于一个约定

朱乐懿卖梨，还要从一个约定说起。中考结
束的第二天，朱晓龙带着女儿踏上前往云南的旅
程。“1.2万元的旅行费，你可以靠卖梨赚回来。”爸
爸的提议让本想打工赚路费的女儿眼睛一亮，既
能自食其力，还能重温小时候帮父亲看摊的美好
回忆，“行，玩好就回家当卖梨小工。”

从大理回来后，朱乐懿认真践行着与父亲的
约定。温州是父女俩出征的第一站，在去温州的
3小时车程里，她埋头于本子，认真记录农场水果
的特点，马克笔在纸上沙沙游走，她的思路被渐渐
打开，“脆甜无渣”“一口爆汁”“脆甜到跺脚”……
她手绘了一堆可爱、显眼的卡通招牌，“爸爸，到
温州后把这些招牌都挂出来，得让顾客觉得，不
吃会后悔！”

在市场上卖梨的大多数是大叔大婶，鲜少有
人会做新奇的设计，朱乐懿的原创招牌一经亮相，
顿时吸睛无数。为了让招牌更为惹眼，她还进行
了改良，将八个字的招牌拆成两张各四字，高高悬
挂在摊位上方，将视觉冲击拉到极致。

虽然摆摊很辛苦，但朱乐懿没有喊累，“摆摊
比打游戏有意思，每一分钱都带着梨香呢。”在帮
家里干活、摆摊卖梨的过程中，她不仅靠自己赚到
了旅游费，更体会到挣钱的不易，用汗水和创意兑
现了与父亲的约定。

各种销售巧思吸引顾客

初出茅庐的女儿超越经验老到的父亲，妙招
就在于她有各种销售巧思。

“谁说梨要论斤卖的，可以按照个头大小来销
售嘛。”与父亲商量后，朱乐懿创新了售卖方式：
250克以上的 5元一个，350克以上的 9.9元一个，
还可以盒装出售，分20元、30元两档。“总之，跟别
人不一样就对了。”

朱乐懿还深谙“回头客”之道，对于购买量大

的顾客，主动给予优惠，让生客变熟客，熟客带新
客，顾客如清泉般源源不断。

靠着新奇的卖法以及真诚的态度，朱乐懿将
蜜梨生意做得红红火火：父女俩在温州待了4天，
500公斤的梨两天不到就被抢购一空，农场深加
工的果酒也卖出不少。在宁波奉化，朱乐懿独自
负责一个摊位，结果一天卖了 1000多元，销售额
是父亲的5倍。8月初，在杭州农发·城市厨房“浙
江精品水果展”现场，朱乐懿仅用一天半时间，就
取得了销售500多公斤蜜梨的成绩……在朱晓龙
看来，女儿的成功绝非偶然，“她的摊位布置有创
意，介绍产品时话术得当，加上少女的亲和力，总
能吸引更多人购买。”

当然，朱乐懿的成功，也离不开父亲的支持。
朱晓龙说，他一直热衷扮演不扫兴家长的角色，只
要女儿有时间就带她逛展会，让孩子在不同的环
境里锻炼成长，并鼓励女儿自己与人沟通和解决
问题。在他印象里，家里的梨园是孩子待得最多
的地方，“她跟我们一块翻土、施肥、修枝，到了采
摘时节，她像大人一样，有模有样地分类、称重、套
网、贴标、装箱、送货。可以说她是伴着泥土与果
香长大的。”正是这份放手与信任，为朱乐懿的
自信和创造力提供了最肥沃的土壤。

如今，朱乐懿已经在谋划未来，“我准备
对自家产品的包装、标签等进行改进，突出
视觉效果，让龙游梨不仅好吃，更好看。”
说起未来，她露出一脸憧憬的表情。

风掠过朱家 180亩的梨园，翠玉、
翠冠的枝叶沙沙作响，仿佛在吟唱一
首新老交织的歌谣。20 世纪 90 年
代，朱家爷爷踩着露水在山头种下黄
花梨，成为远近闻名的种梨能手；返
乡创业的朱晓龙，用10多年时间，先后
培育出翠冠梨、翠玉梨等品种，并通过直
播卖果酒，提升梨的附加值；而今，16岁的
朱乐懿，手持马克笔，为梨园绘就更为美好
的未来。三代人的心血与智慧在这片沃土上
接力传承。

凭创意招牌和销售巧思凭创意招牌和销售巧思

““闯荡闯荡””浙江多地展会浙江多地展会

龙游龙游1616岁卖梨少女火了岁卖梨少女火了
记者 方俊 实习生 叶绍彤 通讯员 项文清 刘舒婷
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8月17日，龙游县东华街道朱氏家庭农场，16岁的朱乐懿和父亲朱晓龙、帮工一道，麻利地将水灵灵

的蜜梨打包、封装，动作行云流水。

这个夏天，朱乐懿因为卖梨火了一把。朱晓龙说，别看女儿年纪不大，却是做生意的一把好手，“小

丫头卖梨，业绩是我的5倍。”他在微信朋友圈里夸赞道。


